NEGOCIOS

Entel crece como compaiia
y se plantea salir al extranjero

@ La consultora espafola de tec-
nologia y outsourcing, Entel, ha
cerrado su tercer ejercicio com-
pleto de 2006 desde que se inde-
pendizara de Telefénica en mayo
de 2003, con una facturacién de
22 millones de euros, lo que ha
supuesto para la compaiifa un
crecimiento del 65 por ciento
con respecto a 2005. Asimismo,
la empresa también ha crecido
en personal con un ndmero ac-
tual de 800 profesionales. El Ebit-
da ha sido de 1,5 millones.

Las razones de esta progresion
las sitda José Francisco Olascoa-
ga, presidente de Entel, en los va-
lores que tiene la compaiifa des-
de sus inicios y que son “tener
un equipo profesional satisfecho y
motivado; estar alineado con el
negocio del cliente; y ayudar a
los clientes a desarrollar su nego-
cio con una gran capacidad de
innovacion —de hecho, invertimos
el siete por ciento de nuestra fac-
turacion en |+D+i”.

Por sectores, el 40 por ciento
del volumen de negocio [o ha ge-
nerado el drea de telecomunica-
ciones, mientras que el resto —ban-
ca y seguros, Administraciones Pi-
blicas, e industria y servicios- han
contribuido con un 20 por ciento.
En cuanto a servicios, han sido los
proyectos de outsourcing los de
mayor facturacién con un 45 por
ciento del total, seguido de tecno-
logfa con un 40 por ciento, y con-
sultoria con un 15 por ciento.

Con este posicionamiento, la
consultora se ha fijado como ob-
jetivos para el ejercicio de 2007
ingresar 32 millones de euros y
terminar el afo con 900 profesio-
nales y un Ebitda de 2,3 millo-
nes. Para ello, reforzardn su poli-
tica de alianzas y profundizarén
en los 100 clientes que tienen e
incrementando este nimero has-
ta los 125. Y ya a largo plazo,
han definido un plan estratégico
para 2010 de facturar 100 millo-

nes de euros y ser una empresa
de 2.000 empleados, iniciando
su proyeccion internacional.

“Queremos doblar la cifra de
facturacion cada dos afios con
una media de crecimiento anual
del 42 por ciento. Para ello, inicia-
remos nuestra expansion interna-
cional de la mano de clientes que
ya estdn en otros paises como en
Latinoamérica y estableciendo
alianzas en algin pals europeo”,
explica el presidente de Entel.

Asimismo, la compania no
descarta iniciar en 2010 una po-
litica de adquisiciones para salir
al exterior o reforzar algln drea
especifica, asi como coger mds
musculo financiero. “Queremos
conservar nuestros valores y en
cuanto a entradas financieras,
aunque de momento no necesita-
mos, tampoco se descartan. Eso
si, cualquier socio financiero que
entre no tendrd una participacion
superior al 40 por ciento”, ade-
lanta Olascoaga.

Fujitsu Services
Espaia ingreso
248 millones de

euros en 2006

FUJITSU SERVICES ha publicado sus re-
sultados economicos correspondientes
al ejercicio fiscal 2006. En tal periodo, la
corporacion, que consiguid una cartera
de pedidos por valor de 9.635 millones
de euros, ingres6 3.598 millones, lo que
supone un avance del cinco por cientoen
relacion al cierre del afo previo. Et bene-
ficio bruto fue de 251 millones de euros.
El afio pasado, la filial espaiola de la
compaiia ingreso 247 8 millones de eu-
ros, lo que supone unincremento del 6,5
por ciento. El beneficio bruto fue, porsu
parte, de 11,7 millones de euros.

Andrew MacNaughton, director de Fujit-
su Services en Europa (excluyendo Rei-
no Unido y los paises nordicos), indico
que el objetivo de la compania en nues-
fro pais para este ano es posiconarse en-
tre las cinco primeras empresas del ran-
king de servicios Tl. Puntualizando.en
esta aspiracion, Juan Maria Porcar, di-
rector general de Fujitsu Services en Es-
paiia, asequrd que “en este momento es-
famaos en novena posicion en cuanto a
facturacidn y pretendemos entrar a for-
mar parte de los cin

imeros en el pla-



